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Notat til
Udvalgsmgde i Folketinget

Mange tak fordi vi kan fa foretraede for Uddannelses- og Forskningsudvalget
samt med deltagelse af Erhvervs-, Vaekst-, og Eksportudvalget.

Jeg vil starte med at sige, at fra GomSpace side vil vi gerne hylde dem der gar
forrest og udforsker rummet, det meget er vigtig, det er ikke mindst vigtigt for at
rumfartsbranchen kan vokse i Danmark.

Astronauter kan efter min mening sidestilles med tidligere tiders
opdagelsesrejsende som Columbus, Ammundsen, Livingstone og Knud
Rasmussen.

Det er meget vigtigt for Danmark og dansk rumfartsindustri, at vi nu med ESA
astronaut Andreas Mogensen deltager direkte i forreste raekke med at udforske
rummet.

Betydningen af dette kan fx ses fra en geopolitisk vinkel. Grgnland havde
sandsynligvis ikke vaeret en del af det danske rigsfzaelleskab, hvis ikke Knud
Rasmussen havde foretaget sine sleederejser i Nordgrgnland. Hans rejser var
afggrende for at Danmark vandt retsagen mod Norge, i den internationale
domstol i Haagi 1933.

Ud over at vores deltagelse i rumudforskningen har indflydelse pa omrader, som
international accept, udvikling af kompetancer og den nationale bevdagenhed for
rumfart, s har udviklingen af rummet meget store gkonomiske perspektiver for
menneskene pa jorden. Og vores deltagelse er med til at udvide Danmarks
gkonomiske zone.

Men, for at vi kan fa draget maksimalt nytte af de meget store investeringer i, og
dermed resultaterne af, rumforskningen, er det vigtigt at der bliver gjort en lige
sa stor indsats med at udvikle de industrielle muligheder som opstar som fglge
deraf.

Det er her GomSpace kommer ind i billedet.



Selvom vi ogsa gerne vil lave udstyr til udforskning af rummet, er vores fokus at
deltage i udviklingen af den efterfglgende industrialisering. - Altsa der hvor
rumfart bliver gjort til gavn for den brede befolkning.

Det ggr vi i GomSpace ved at lave nano-satellitter.

Allerede da grundlaeggerne af GomSpace gik pa Aalborg Universitetet lavede de
den fgrste nano-satellitte i Danmark, samtidigt blev de ogsa blandt de allerfgrste
pionererne i verden indenfor det der nu kaldes "New Space”

GomSpace blev grundlagt med finansiering fra NOVI Innovation i efteraret 2007.

Virksomheden var kommerciel drevet lige fra starten. Det fgrste salg blev gjort
allerede indenfor den fgrste maned efter virksomhedens grundlaeggelse, og i dag
har vi eksportet rumfartslgsninger til kunder i mere end 45 lande.

Virksomheden vokser kraftigt og er eller star lige overfor at vaere den stgrste
rumfartsvirksomhed i Danmark. Vi er gaet fra 10 medarbejdere i 2013 til 40
medarbejdere her i begyndelsen af 2016 og vi forventer at forsaette med en
karftig veekst.

Vi har desuden deltage i ca 25 satellit opsendelser med vores produkter og vi
har selv sendt 3 satellitter op i kredslgb omkring jorden.

Det er en meerkesag for os at vi er kommercielt drevet!

Det er vigtigt at vi alle ggr os klart at markedsmulighederne for rumfart er
meget meget store - ikke mindst fordi rumfartsteknologien nu tillader en
opbygning af globale infrastrukturer der binder menneskeheden sammen pa
forskellig made - f.eks. gennem GPS systemer, forskellige
kommunikationslgsninger og ikke mindst et hav af globale
dataopsamlingsmuligheder, som g@r vores hverdag nemmere, sikre og mere
gkonomisk.

e Det totale satellit marked er pa 195 mia USD om aret, her er satellit
services ikke medtaget, som bringer det totale marked langt over 2000
mio USD om aret.

e Heraf udggr satellit fremstillingen alene er pa 15 mia USD om aret

e Markedet vokser med 8 % om dret

e 70% af investeringerne er i USA



Nano-satellitter, som er det der driver det der kaldes "New Space” giver
imidlertid mulighed for at aendre hele satellit branchen fordi de er 10 til 100
gange billigere end de konventionelle satellitter, som er pa stgrrelse med en
europapalle eller en container, hvor vores nano-satellitter er pa stgrrelse med
en skotgjsaske.

Specielt pa kommunikationsomradet er meget interessant for GomSpace, fordi
det der er muligt at lave meget sma lgsninger, som er fuldt professionelle.

Nano-satellitter vil indenfor kort sigte, ggre det muligt for mange andre nationer
og ogsa kommercielle virksomheder, at gd ind i rumfart med nye typer af
innovative missioner og services.

Setilyset af de seneste ars nano-satellit aktiviteter i Danmark er vi nu blandt de
5 meste rumfartsaktive nationer i verden - malt pa antal satellitopsendelser per
ar per indbygger. - Ligesom nar vi teeller OL medaljer, fylder vi rigtig meget i
forhold til vores stgrrelse.

Det bliver derfor mere og mere vigtigt at vi i Danmark ggr det yderste for at
udnytte de muligheder der dermed er opstaet!

I GomSpace stgtter vi steerkt op omkring et stgrre engagement i ESA specielt nar
det er med fokus pa de elementer i ESA der kan bidrage til opbygning af
kommercielt baeredygtig forretning.

Det syntes vi er en meget vigtig pointe!!

Vi har ikke startet vores virksomhed pa grundlag af ESA samarbejde, vores
engagement med ESA er steget i takt med at vi har introduceret nye nano-satellit
produkter i det kommercielle marked.

Og vi er meget stolte af at vi med GOMX-3 satellitten har gennemfgrt ESA’s
farste nano-satellit mission her i efteraret i forbindelse med Andreas Mogensens
rumrejse.

Det er den mest avanceret satellit i denne stgrrelse i Europa.

Vi er ogsa seaerdeles glade for at der i Danmark arbejdes med at styrke
rumaktiviteterne pa regeringsniveau.



Det er imidlertid seerdeles vigtigt for os at fremfgre, at det er helt afggrende
vigtigt vi starter pa at udvikle den kommercielle side af dansk rumfart. Ellers
risikere vi vores investering ikke g@r sa stor nytte som den kunne.

Det bliver naevnt i argumentationen for at investere i ESA deltagelse, at én krone
investeret i rumfart kommer 4,5 gange igen i omsaetning. I kommercielle
investeringsovervejelser for udvikling i nye forretninger taler man i
virksomheder om at en inverstering skal give 15 til 20 gange omsaetningen igen.

Det betyder at vi har et stort behov for at gge effektiviteten af de investeringer
der ggres i dansk rumfart for at det kan konkluderes at det er en god forretning
for Danmark.

Det ggres efter vores mening ved at gge det kommercielle udbytte af dansk
rumfart.

Ligesom branchen har brug for offentlig deltagelse til udforskning, har den
derfor ogsa behov for hjeelp til at optimere den forretningsmaessige udnyttelse.

Det mener vi kun kan ske vis vi far Igsninger pa fglgende omrader:

- Internationalt samarbejde:
o De lande vi eksporterer til har oftest samarbejder med andre landes
rumagenturer.
o Disse samarbejder bruges ofte til at blastemple landenes industrielle
leverandgrer.
o Deter alvorligt at vi er udenfor dette samarbejde fordi vi ikke har en
offentlig instans der kan deltage i dette arbejde.
- Eksport fremme:
o Modsat andre brancher i Danmark, er vi i rumfartsbranchen
overladt til os selv, i en verden hvor rumfart har national interesse
pa gverste niveau i alle lande som vi kommer i.
o Vihar brug for politisk hjeelp pa den kommercielle side i vores
eksport arbejde.
- National veekst agenda:
o Rumfart er en potentiel kilde til betydelig vaekst - og dermed vaekst i
arbejdspladser
o Det gares ikke med politik for forskning og udvikling alene.
o Der skal ogsa arbejdes med politik for erhvervsudvikling.



o Jeg kunne gnske mig at regeringen setter en decideret kommerciel
vaekstplan med mal for hvor meget vi gnsker at branchen skal vokse i
Danmark. — Som kan udfordre alle i branchen.

- Investeringsmiljg:

o | GomSpace tror vi ikke pa at ESA-midler alene kan drive en
rumfartsbranche frem i Danmark

o Det er afggrende at der skabes et investeringsmiljg indenfor rumfart.

o 1 - Det kraever at vi i virksomhederne udnytter stgttemidlerne til at drive
kommerciel forretning

o 2 - Det kraever ogsa at der bliver opbygget en forstaelse og deltagelse
indenfor rumfart fra flere ministerier, herunder ikke mindst
Erhvervsministeriet.

- Rumlovgivning

o Det er vigtigt at den nye rumfartslovgivning bliver udformet pa en
erhvervsvenlig made.

o Vi haber derfor at dette arbejde ender ud med en Kklar, fleksibel og
moderne lov, som ggr det praktisk muligt at bygge en kommerciel
forretning op og ikke kun g@r deet muligt at sende
forskningssatelliter op en gang imellem.

o Det nytter ikke noget at det ender sadan at en forsikring kommer til
at koste det samme som en satellit eller at det bliver sa besveerligt at
der kun kan sendes satellitter pa til forskning og udvikling.

Sidst, men ikke mindst, sa har vi behov for en meget steerkere uddannelse af
ingenigrer. Der uddannes ikke nok ingenigrer med fokus pa rumfart.

Vores branche og virksomheden som saden, er heldigvis meget attraktiv, sa vi
kan stadig hente udenlandske ingenigrer til Danmark. - 10% af vores
medarbejdere er fra udlandet.

De forslag jeg her har lagt frem kan udfgres pa mange mader. Jeg vil ikke tage
stilling til om det skal vaere et rumagentur, en rumstyrelse eller noget andet.

Men det er vigtig er at vi far skabt en uathaengig struktur der Igser disse
problemstillinger.

Jeg hdber at der i regeringen og folketinget er vilje og forstaelse for at tage fat i
denne sag pa sddan en made at det ikke drejser sig om forskning og udvikling,
men ogsa sadan der taenkes pa alle de elementer der skal til for at supportere og
regulere en hel branche.



Det er derfor vi ogsa har gnsket at dette foretraede ogsa omfatter Erhvers-,
Vakst,- og Eksportudvalget.

Der er meget pa spil; - jeg tror at det er muligt at skabe en branche som kan
blive lige sa stor som fx forsvarsbranchen i Danmark.

Fra GomSpace side stiller vi os til radighed til at hjeelpe med at bygge en staerk
kommerciel branche rumfartsbranche i Danmark.

Mange tak fordi i ville hgre pa os.
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