Erhvervsudvalget

L 52 - Svar pa Spgrgsmal 9

Offentligt

Besvarelse af spargsmal 9 ad L 52 tillet af Erhvervsudvalget den 7.
december 2005.

Spergsmal 9:

Ministeren bedes kommentere henvendelse af 5. december 2005 fra
Keller & Partners, jf. L 52 - bilag 11.

Svar:

Keller & Partners anfarer i sin henvendelse blandt andet, at ministerens
lovforslag om forbud mod, at forsikringsmasglerne modtager provision
fra forsikringssel skaberne, vil medfare at "190 selvstandige forsikrings-
magglervirksomheder (+ansatte) vil lukke/dg' og "at konkurrencen pa
markedet udder, fordi markedet overlades fuldt ud til udbyder-
ne/pensionssel skaberne'.

Formalet med lovforslaget er at indfare det helt enkle princip om, at kun-
derne skal vide, at forsikringsmagglerens rédgivning betales af kunderne.

Magglerne betales i dag af forsikringsselskaberne. Magylerne har derfor
ikke tilskyndelse til at presse forsikringsselskaberne til at samke praami-
erne, da forsikringsselskaberne sd ikke vil kunne tilbyde maslerne s3
gunstige provisionsaftaler.

Nar lovforslaget vedtages, vil magglerne derimod alene have en interesse i
at opnd salave praamier som muligt.

Dette vil komme forsikringsmagglernes kunder til gode. Hvis kunderne
hidtil har vaget tilfredse med den rédgivning og de ydelser, som
forsikringsmasglerne har leveret, er jeg sikker pa, at kunderne ogsa i
fremtiden ansker at benytte sig af denne service. Men det er klart, at vil
kunderne ikke betale for forsikringsmaaglernes uafhaangige radgivning,
kan det medfere, at nogle forsikringsmagglervirksomheder ma lukke. Men
det gadder for ale erhvervsdrivende, og er ikke saaligt for forsik-
ringsmaggl erbranchen.

Det e min opfattelse, at lovforslaget vil skearpe konkurrencen mellem
forsikringsselskaberne, der nu vil konkurrere om at tilbyde kunderne de
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bedste og billigste forsikringer.

Konkurrencen i forsikringsbranchen vil i sig selv indebaae, at kunderne
ikke betaler mere end ngdvendigt for forsikringerne. Hvis der er nogle
forsikringssel skaber, der ikke saanker praamierne, vil de tabe markedsan-
dele til dem, der ger det. Jeg deler derfor ikke Keller & Partners vurde-
ring af, at forsikringsselskaber bliver guldrandet og selv kan bestemme
praamiernetil kunderne.

Endelig skal bemaakes, at der er indfart en 5-arig overgangsperiode, hvor
eksisterende aftaler om provision mellem magylere og forsikringssel skab
kan opretholdes. Der er derfor tid for masglerne til at tilpasse sig til de
nye forhold.
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