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G@R PRIVAT SEKTOR » o )
PROGRAMMET EN FORSKEL? g e

Privat Sektor Programmet (PS-Programmet) spiller en unik
rolle i dansk udviklingssamarbejde ved at give ivaerksaettere
og virksomheder i fattige udviklingslande adgang til danske
virksomheders kompetencer og viden.

Rapporten anbefaler:

e at PS-Programmet aflgses af et
Business-to-Business (B2B) Programme, og

e at det praeciseres, at programmets formal er
fattigdomsbekampelse i Danmarks
programsamarbejdslande og at det ikke er et
erhvervsstgtteprogram til danske virksomheder



UDVIKLINGSEFFEKT OG ® <o ]
KVALITETSSIKRING B st

PS-Programmet bidrager utvivisomt til etablering af
virksomhedssamarbejder, som ellers ikke ville veere blevet
gennemfgrt. Der er dog brug for bedre at dokumentere at
stgtten er ngdvendig for samarbejdsprojektets gennemfgrelse.

Rapporten anbefaler:

e at den lokale og den danske virksomhed skal begrunde,
hvorfor stgtten er ngdvendig for projektets gennemfgrelse,
0g

e at den lgbende kvalitetssikring styrkes, samt at

Udenrigsministeriet gar mere for at dokumentere
programmets resultater



KRAVENE TIL DEN LOKALE OG DEN ®
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DANSKE VIRKSOMHED sy

Den dynamiske og varierede erhvervsudvikling i de 15
programsamarbejdslande taler imod at stille bestemte krav til
de deltagende virksomheders stgrrelse og/eller
erhvervssektor.
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Rapporten anbefaler:

e at PS-Programmet holdes abent for alle typer af
virksomheder - uanset deres stgrrelse og erhvervssektor

e at der l2=gges mere vaegt pa den lokale forankring af den
lokale virksomhed i vurderingen af om et
virksomhedssamarbejde kan fa penge, samt

e at lokale virksomheder, der er 100% ejede datterselskaber
af udenlandske (herunder danske) virksomheder, ikke bgr
stottes, mens joint venture-konstruktioner alene bgr
stgttes, safremt der er tale om signifikant lokal

ledelsesindsats og mindst 25% lokalt ejerskab
4



SADAN BLIVER B2B BEDRE e
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En grundig forberedelse af samarbejdet er afggrende for et
succesfuldt projekt. Projektforberedelsen er i dag et svagt
punkt. Der skal derfor bruges flere penge pa den indledende
fase.

Rapporten anbefaler:

e at give partnerne mere tid til og muligheder for at laere
hinanden at kende

e at der afsaettes flere penge til miljo- og arbejdsmiljg,
arbejdstagerrettigheder, fremme af kvinders vilkar,
hiv/aids og principper for sund forretningsetik, og

e At der pa internettet etableres et virtuelt netvaerk for

virksomhed-til-virksomheds samarbejder i
programsamarbejdslande og Sydafrika



SADAN BLIVER B2B MINDRE Y
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Der er brug for at fokusere og effektivisere programmet.

Rapporten anbefaler:
e at der arbejdes med fokuslande for programmet

e at der tages stgrre hensyn til den enkelte virksomheds
forhold og erhvervsklimaet i hvert enkelt land ved
tildeling af stgtte



B2B VIL FOKUSERE PA F/ERRE - :::
LANDE END PS-PROGRAMMET 2 Y4

Fokusering pa lande med gode rammebetingelser
for den private sektor

Forbrug pa ikke-fokuslande ud af det samlede forbrug
(2001-2005)

@ Forbrug pa ikke-

2% fokuslande:
Benin

Bhutan
Burkina Faso
Nepal
Zambia

m Samlet forbrug

98%




SADAN ARBEJIDER VI MED - :::
VIRKSOMHEDERNE OM B2B p Y4

Virksomhederne far frihed under ansvar sa erhvervslivets
dynamik slar igennem - samtidig med at udviklingseffekten
styrkes

Rapporten anbefaler:

e at mal- og resultatstyring af programmet styrkes - det er
resultaterne der taeller, samt

o at projektforlgbet ggres mere fleksibelt

e At stgtten falder i tre faser, sa pengene falder i takt med
at resultaterne viser sig



STORRE KVALITETSKRAV TIL
PROJEKTERNE
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...men til gengaeld mere fleksibilitet i gennemfgrelsen

Kontaktfase Udviklingsfase Samarbejdsfase
Partner- Feasibility-studie Gennemfarelse
identifikation
Forretningsplan Opfalgning
Besagsrejser _ _
Pilotprojekt
Bevilling Bevilling Bevilling
Udbetalt i takt med opfyldelse af delmal
Max. 50.000 DKK Max. 1 mio. DKK Max. inkl. forrige faser 5 mio. DKK
3 1 !

TID

Min. 2 ars opfglgning hvis
projektsamarbejdet
afsluttes efter
Udviklingsfase

Min. 3 ars samarbejde
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B2B NYE MULIGHEDER - NYE PERSPEKTIVER
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