
M
ø

d
e
 m

e
d

 E
rh

v
e
rv

su
d

v
a
lg

e
t

2
0

. 
se

p
te

m
b

e
r 

2
0

0
6

A
f 

Je
sp

er
 K

o
n
g
st

ad

Erhvervsudvalget 
ERU alm. del - Bilag 466 
Offentligt            



Dagsorden

1. Det siger de om IP

2. Facts om IP i Danmark

3. Globale Udfordringer

4. Hvad gør vi i PVS

5. Fremtiden



”Dem, der har patenter i dag, kan blokere for udviklingen”
- Ole Tange, IT-politisk Forening (Computerworld 26. november 2004)

”…softwarepatenter vil direkte skade den europæiske økonomi”
- Linus Thorvalds (Computerworld, 26. november 2004)

”En patentsag er så dyr og tidskrævende, at den reelt 
ikke er en mulighed for små producenter. Det ved de 
store, og derfor kan alene truslen om at anlægge en sag 
være nok til at få dem til at bøje sig og trække sig fra 
markedet.”
- Anne Grete Holmsgaard, MF for SF  (LO’s nyhedsbrev A4, 10. juni 2002)

”Softwarepatent skader dansk økonomi”
- Johan Christensen, (Børsen 18. februar 2005)



´”Det er vigtigt at have en strategi for sine 
immaterielle rettigheder – vi lever i en tid, hvor alt 
kan kopieres, og hvor alt bliver kopieret.”
- Tine Roed, Dansk Industri

”Det er afgørende for os at være sikret mod krænkelser fra 
starten. Hos os er IP-strategien forankret i den øverste ledelse.”
- Kenneth Iversen, Koncerndirektør i Unimerco

”Patenter er en afgørende konkurrenceparameter, som giver 
os gennemslagskraft over for omverden. Nuværende og 
kommende samarbejdspartnere betragter os som en seriøs 
virksomhed, fordi vores produkter er beskyttede.”
- Tenna Pedersen, Unomedical

”For at undgå at spilde tid  og ressourcer på formålsløs 
videreudvikling må en virksomhed hurtigt have vished 
for, om et varemærke allerede er registreret, eller en 
opfindelse allerede er gjort.”
- Jens Schovsbo, Professor i immaterialret

”Danske virksomheder må bruge flere og flere kræfter på at 
beskytte  sig...”
- Nikolai Bisgaard, GN Store Nord

” IPR er så integreret en del af livet i ITE”
-Søren Sørensen, Interactive Television Entertainment



IP i Danmark



FORM
Kan designbeskyttes

LOGO/PRODUKTNAVN
Kan varemærkebeskyttes

FUNKTION
Kan patent- eller
brugsmodelbeskyttes



Dansk patentvækst i verdenseliten

DK Patentvækst +170 %.

Medicinal 270 %

Men……

Næ og nyd 260 %
Elektronik- og maskiner 220 %
Jern- og metal 160 %
Kemisk industri 150 % 
Tekstil- og beklædning 100 %

Og …

SMV’er stigende patentaktivitet !



Varemærke- og designaktivitet helt i top



Virksomhederne tjener penge på IPR



Dansk erhvervsliv delt i to



Flere virksomheder skal bruge IP strategisk

IP Ad Hoc Level

IP Defensive

IP cost optimizing

IP offensive

IP driven

Visionary IP 
driven

IP Business



Globale udfordringer



Nationale ansøgninger

Total Filings
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I dag indleveres der lige så
mange nationale 
ansøgninger i Kina, Korea og 
Japan til sammen, som i  
hele resten af verden!



Internationale ansøgninger

PCT filings
(Opgjort efter opfinders oprindelsesland)
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Konvertering til int. ansøgninger
– Nået et stabilt højt niveau i USA 

og Europa

– Stærk stigning i de asiatiske 
landes indlevering af 
internationale patentansøgninger

Forventer
– Stigende konkurrence indenfor de 

tekniske industrier i årene 
fremover

– At det europæiske patentsystem 
vil blive sat under yderligere pres



Patent og Varemærkestyrelsens rolle



Patent- og Varemærkestyrelsen er center 
for strategisk information og beskyttelse 

af teknik og forretningskendetegn

Mission



MÅL for PVS’ services

Rettighedprodukter

• 95 pct. af danske patentansøgninger 
er vurderet første gang inden 7,5 
måneder. 

• 95 pct. af de danske varemærke-
ansøgninger er vurderet første gang 
inden 2,5 måneder.

Informationsprodukter

• PVS skal kunne leverer strategiske 
informationsprodukter af en kvalitet, 
så de efterspørges af internationalt 
arbejdende virksomheder (Philips 
siger: ”We are the best – but PVS is 
the best of the rest”)



Fra ideer til aktiver
- virksomheders 3 hovedspørgsmål

1. Vurdering af potentialet i udviklingsprojekter
– Er ideen ny, skal projektet fortsætte, ændres eller afvikles

2. Beslutninger om beskyttelsesstrategi
– Skal der patentbeskyttes, hvor, hvornår, hvordan

3. Branding
– Hvad er varemærkestrategien – hvordan skal logo, mærker mm. 

anvendes. 



Patent og varemærkestyrelsens services

KundeCenter
Kontakt til SMV’er og rådgiverne

Forretningsservice
IP Audit, IP survey, Business Intelligence

Web, elektroniske løsninger og blog
Web-services: 140.000 unikke brugere om mrd.
Blog: 15.000 unikke brugere om mrd

KursusCenter
Ca. 60 kurser om året på alt fra grundkurser i 
varemærke, design og patenter til 
specialistkurser i international lov og strategisk 
brug af IPR

Internationalt netværk
Kører projekter i bl.a. Bulgarien, Romanien, Polen 
og snart også Kina

Løser sagsbehandlings opgaver i kontrakt for UK, 
Singapore, Tyrkiet og Island



Direkte dialog med brugerne via bloggen



Fremtiden

IP kompetencecenter i Danmark 

• Juridiske og tekniske kompetencer, der matcher virksomhedernes behov

• Udvikling af informationsprodukter, så virksomheder bedre kan udnytte 
IP til forretningsudvikling

Etablering af fælles nordisk patentinstitut
• Virksomheder skal sikres nemmere indgang til international patentering

Strategi-debat i Europa – bevarelse af industriens IP konkurrencekraft
• IP i innovationspolitikken 

• Effektivitet og kvalitet i det europæiske IP system 

• International harmonisering af regler og praksis


