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Nu narmer tiden sig, hvor EU's beskyttelsesforanstaltninger mod Norsk laks og erred udleber. Og
der skal snart igen treeffes beslutninger om, hvordan EU skal agere i den sag. Det er ikke nemt, det
medgiver vi gerne! Det far nemlig hurtig karakter af protektionisme, og det er ingen tjent med. Vi er
EU's starste eksporter af opdrettet fisk, sd vi har naturligvis en sarlig forkeerlighed for
malsatningen om fri handel landene imellem. Men det kraver, at det sker pa fair og lige vilkar.

Det er vores holdning, at Norge ikke overholder disse spilleregler.

Omfattende EU undersagelser har tidligere dokumenteret dumpning af laks og erreder fra Norge og
ind i EU, og desuden kan vi pege pa to andre forhold. Den Norske stat har store direkte interesser i
Norske opdratsvirksomheder, og ejer eksempelvis nesten 80 % af aktierne i Cermaq - verdens
sterste opdratsvirksomhed.

Lagges hertil, at Norge er verdens sterste producent af laks og erred, ja si har vi altsa en statsejet
dominerende industri. Det, mener vi, er en uholdbar cocktail, og i det perspektiv er det kun ret og
rimeligt, at EU anvender forsigtighedsprincippet, og tager hensyn til sin egen opdrztssektor.
Monopoler er af det onde, og EU's borgere er derfor ikke tjent med, at Norsk statskapital
udkonkurrerer europziske opdrattere.

Det er ikke nok, at der indferes en mindstepris.

Der mé desvarre indferes en importtold pa bade laks og erred. Argumentet er ganske enkelt, at en
mindstepris ikke fungerer. Norge har selv leveret opskriften pa en omgaelse. Vi vedlagger en kopi
heraf. Det er indlysende, at en mindsteprisordning er hullet som en si, og uden egentlig effekt.

Det koster ikke danske arbejdspladser.

Det er ikke korrekt, nar det heevdes, at en straftold pa laks og erred koster danske arbejdspladser.
Som felge af bla. den Danske regerings bestrazbelser blev straftolden erstattet af en
mindsteprisordning. Men det har ikke stoppet udflagningen af jobs i den danske rogerisektor. Vi har
kendskab til flere lakserggerier, som er enten lukket eller har flyttet produktionen til udlandet, efter
at mindsteprissystemet blev indfert. Og det ber ikke undre, for raget laks er en produktion med en
stor lgnandel. Den kan nemt flyttes, og har saledes et stort potentiale for outsourcing.

Situationen er helt anderledes for jobs i dansk akvakultur. De kan ikke umiddelbart flyttes ud af
landet. Tvartimod er der rigtig gode muligheder for her at oge beskaftigelsen. Men det kraver, at
spillereglerne

:ansk Akvakultur « Vejlsavej 51 < DK-8600 Silkeborg * Tel.: +45 89 21 22 60 * Fax: +45 89 21 22 61 * danskakvakultur@danskakvakultur.dk * www.danskakvakuttur.dk




Det er pa den baggrund, vi opfordrer til, at vi fra dansk side stetter EU Kommissionens strategi over
for Norsk laks og erred

Med venlig hilsen,

Dansk Akvakultur
Buiarc 721044/»\/

Brian Thomsen
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De storste aktgrene i EU har norske dat-
terselskaper som kjoper laks til under
minstepris og selger videre til morselska-
pet. Disse selskapene kan kjope laksen
til under minstepris i Norge, selge dem
til morselskapene for minstepris og si-
den overfare gevinsten fra datterselska-
pet til morselskapet i utlandet. Det er
en praksis som er fullt lovlig, men i strid
med intensjonene for lakseavtalen. De
fleste av selskapene er postboksselska-
per, skriver Dagens Neeringsliv.

Av droyt 200 selskaper i Norge som
har lisens til & eksportere laks til EU-mar-
kedet, er rundt 20 eid av utenlandske
morselskaper i naeringen. Etter den nye
lakseavtalen er det kommet flere. Akto-
rer i naeringen tror at mellom 40 og 80
prosent av all eksport av laks kan kom-
me utenom minsteprisen. Odd Steinsbg,
nestor i Norske Sjematbedrifters Lands-
forening, tror to tredjedeler av ekspor-
ten ikke blir bergrt av minsteprisen, og
at kontroll er umulig.

Dagens Naeringsliv skriver at flere EU-

-..selskaper opererer med samme adresse’

og postboks. Det farste selskapet er Uni-
ted Smokers. Bak United Smokers star
selskapet Norsea i Bolougne-sur-Mer i
Frankrike. Bak dette selskapet igjen star
ti franske rekerier. Pierre Lefour er leder
i Salmon Smokers.

Armoric og deres datterselskap Naco
har samme adresse og postboks som
United Smokers i Bergen. Pa det meste
har Armori¢/Naco Trading eksportert
laks for 114 millioner kroner med ek-
sepsjonelt gode resultater, | 2003, et
krisedr for norsk oppdrettsnaering, satt
selskapet igjen med 13 millioner kroner i
overskudd. Selskapet har en margin pa ti
prosent, der det normale for eksporterer
kanskje er én til to prosent. Armoric sier
selv at de har 24 prosent av markedet i
Frankrike for rokelaks.

Salmon Company Fjord Norway er
ogsa a finne med kontor i Bergen. Dette
selskapet ble etablert under forrige lak-
seavtale. Eieren av selskapet er Fjord Spa
og daglig leder er Antonio Pellini. Dette
er en av de store akterene i ltalia p3 be-
arbeidede fiskeprodukter.

En enda storre italiensk akter i fisk er
Emanuelle Fiorotte. Deres selskap i Nor-
ge heter Euronor, og ogsa de er a finne
pa samme adresse som de andre nevnte
seiskapene. Nederlandske Rode Beheer
har ogsa sitt selskap i Norge, Rode Vis In-
ternational. Selv med bare postboks og
telefon har Rode eksport fisk ifjor for 73
millioner kroner til egen foredling i Ned-
erfand. - Det meste av norsk eksport av
laks vil ikke bli pavirket av minsteprisen
som er satt. Det er umulig 3 fare kontroll
med det regimet vi na har innfert, sier
Odd Steinsbg, styreleder i Norske Sjo-
matbedrifters Landsforening og nestor i
naeringen, til DN.

Han tror at sa mye som to tredjedeler
av all norsk eksport av laks kommer seg
utenom minsteprisen som er satt. Akku-
rat na er ikke det noe problem, sa lenge
markedsprisen ligger over minsteprisen.

Nar markedsprisen kommer under
minsteprisen, og det vil den, kan mange
av akterene bare gjere en intern handel
mellom morselskap og datterselskap. All

erfaring og nektern vurdering tilsier at -

det er umulig a fere kontroll med dette.
Det er pa mange mater en ren politisk
papirbestemmelse, sier Steinsbg. Han
mener at det under forrige regime med
minstepris trolig var 40 prosent av lak-
seeksporten som ikke ble berart av min-
steprisen. Det er ikke bare utlendinger i
laksenzeringen som har datterselskaper
som kan selge laks til under minstepris til
egne selskaper i EU. Eksportaren Nortra-
de i Bergen er eid av det franske selska-
pet Kritsen som har et stort rekeri i Brest
i Frankrike med en omsetning pa rundt
450 millioner kroner. Kritsen er igjen eid
av Kritsen Holding med samme kontora-
dresse som Nortrade. Kritsen Holding er
igjen eid en tredjedel hver av Promare,
Aalesundfisk og Aqua Farms.

Det er en pafallende utvikling i sal-
get gjennom Nortrade. | 2002, da det
var minstepris inn i EU, var salget pa 88
millioner kroner. Aret etter oppherte
minsteprisen fra 1. juni og salget sank til
33 millioner kroner. Ifjor, da det ikke var
minstepris, eksporterte ikke Nortrade
laks i det hele tatt.

Lyser ut nye konsesjoner
Fiskeri- og kystdepartementet har ap-
net for tildeling av matfiskkonsesjoner
for laks og grret til utstillingsformal.
Bakgrunnen for dette er et enske om
3 oke den generelle kunnskapen om
havbruksnzeringen ved & vise hvordan
produksjonen skjer i praksis gjennom
anlegg som er offentlig tilgjengelige
og tilrettelagt for publikum.
Ordningen representerer et unntak
fra evrig praksis om tildeling av kon-
sesjoner til laks og erret som er an-
tallsbegrenset og som det tas vederlag
for. Det vil derfor bare vaere prosjekter
som er saerlig godt egnet til a ke den
generelle kunnskapen om nzeringen
som kan fa tildelt disse tillatelsene.

EFF gjor belgisk
hverdag sunnere

Eksportutvalget for fisk skal gjere lun-
sjen til belgierne sunnere gjennom sitt
samarbeid med Sodexho. Sodexho et
ett av verdens storste selskaper innen
kantinedrift, og na satser de for fulit
pa norsk laks.

Det betyr at arbeidere i belgiske
bedrifter kan velge mellom spennen-
de retter med norsk laks i hele sep-
tember. | tillegg far de utdelt et eget
oppskriftshefte som skal inspirere til
sunn og velsmakende matglede ogsa
i hjemmet. Sodexho og EFF fokuse-
rer i denne kampanjen pa fiskeslag
med mye Omega-3, og frister med
nye og spennende oppskrifter. - Sam-
arbeidet med Sodexho Belgia gir Ek-
sportutvalget for fisk en mulighet til
a markedsfare de gode helsemessige
egenskapene, for eksempel Omega
3-innholdet, ved norsk sjgmat direkte
til forbrukere. Det skjer ved at infor-
masjonen distribueres i det syeblikket
kunden kjsper sin mat. Det er sveert
gledelig at store internasjonale kanti-
neselskaper som Sodexho Belgia setter
helse og mattrygghet pa dagsorden,
sier fiskeriutsending i Frankrike, Stor-
britannia, Belgia og Luxembourg, Stal
Heggelund.
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